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Charisma susfine operatiunile de leasing
din cadrul Romexterra Leasing

iata de leasing din Romdnia este una in continud cregtere iar ofertele principalelor companii de

leasing sunt din ce in ce mai atractive si mai felexibile. In aceste conditii, pentru a se impune pe

piatd si pentru a asigura profitabilitatea business-ului, diferentierea de competitori, nu doar prin

oferta ci §i prin rapiditate §i capacitate de organizare, este esentiala. Multe din principalele com-

panii de leasing din Romania au ales pentru gestionarea eficientd a activitatii sistemul integrat Charisma

Enterprise, dezvoltat TotalSoft.

inﬁingaté in anul 2003, Romex-
terra Leasing este singura socie-
tate de leasing din Romania spe-
cializatd pe leasingul cross-bor-
der al echipamentelor de foraj si
extractie petroliera dar care
practicd si leasingul intern pen-
tru autovehicule §i pentru echi-
pamente.

De la inceputul activititii
pand la sfirgitul anului 2005,
Romexterra Leasing a incheiat
un numir de 1319 de contracte
de leasing. Comparativ cu anul
2004, de contracte
incheiate in anul 2005 a crescut
semnificativ, respectiv 734 de
contracte, fatd de 413 cu un an
inainte. Portofoliul total de con-
tracte incheiate de companie de
la momentul infiinirii pand la
finele anului 2005 are o valoare
totala de 58.61 milioane EUR.

numarul

Cresterea afacerii
impune tehnologie
modernd

In februarie 2004, o data ce
numdrul de contracte a inceput
sd creascd simtitor, conducerea
Romexterra Leasing a inteles cd
achizitia unui sistem informatic
capabil si sustind i sd eficienti-
zeze activitatea companiei gi
care sd inlocuiascd batranul excel
era un pas obligatoriu pe care nu
putea si intarzie si-l facd.

In cadrul Romexterra Lea-
sing a fost constituitd o echipd
atat din specialigti IT cat §i din
cei ai departamenului Leasing,
echipd care a prospectat piata

solutiilor software dedicate aces-
tui segment, a vizionat i testat o
serie de solutii §i a ales in cele
din urma sistemul TotalSoft
deoarece rispundea cel mai bine
nevoilot lot. |, Am ales Charisma
bazéandu-ne atit pe recomanddrile
bune primite de la alte companii din

noua aplicatie. A urmat apoi
scolarizarea utilizatorilor in sis-
tem §i trecerea la utilizarea “live”
a aplicatiei.

Contractul initial a presupus
implementarea modulelor: con-
tabilitate (asigurd integrarea
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bransd dar si datoritd calitdtilor teh-
nice ale solutiei care promitea rezolva-
rea problemelor.” spune dl Bogdan
Tonescu, Consilier Juridic in
cadrul Romexterra Leasing.

Astfel, la inceputul anului
2004 s-a achizitionat pentru
mangementul activitaii si al
contractelor de leasing solutia
Charisma Enterprise.

Implementarea sistemului
Charisma a inceput in luna mar-
tie 2004 si a durat pana in luna
mai 2004, timp in care s-au facut
configuridrile sistemului §i s-au
trecut toate datele din excel in

datelelor din celelalte module
operationale ale sistemului ofe-
rind informatiile necesare unor
analize anterioare cat §i decizii-
lor viitoare), finaciar (utilizat
pentru monitorizarea situatiei
financiare a clientilor - facturi
emise, incasiri §i plati, restante),
achizitii, vanzari (modulul tra-
teazd intreaga relatie cu clientii:
cereti de ofertd, oferte, comenzi,
facturi, avize etc), mijloace fixe,
stocuri, asistare manager §i,
bineinteles, modulul de leasing.

Cu ajutorul acestui modul se
urmdresc operatiunile de leasing
financiar si operational de la sta-

bilirea primului contact cu viito-
tii beneficiari ai contractelor de
leasing si continud pe toatd dura-
ta desfasuririi acestuia, pana la
inchiderea contractului.

Sistem performant -
beneficii pentru

toatd lumea

S-a obtinut astfel o baza de date
unica care permite utilizatorului
o ciutate foarte rapidd a unui
client, accesul imediat la istoricul
acelui client, generarea direct
din sistem a contractului de lea-
sing precum si emiterea automa-
ta a facturilor la data scadenta.
Utilizatorilor li se asigurd astfel
o serie de informatii importante
pentru aprobarea contractului
de leasing, sunt atentionati asu-
pra seriozitagii client
putind aproba sau respinge un
dosar de leasing intr-un timp
foarte scurt.

unui

wCu ajutorul Charisma am ren-
sit sd micsordm semnificativ timpul de
analiza §i aprobare a dosarelor fdrd
sd crestem numdrnl de angajati. Siste-
mul ne avertizeazd asupra facturilor
neincasate in intervalul de timp speci-
ficat in contract, a termenelor limitd
pentru plata  impozitelor in  cazul
antovehiculelor astfel incat stim in fie-
care moment Ssituatia fiecarni con-
tract”, a addugat dl Tonescu.

Colaborarea cu TotalSoft a
continuat i in 2005 prin imple-
mentarea Alerta
SMS, modul care poate fi definit
ca un serviciu de notificare atat
pentru utilizatorii aplicatiei cat
si pentru parteneri (furni-
zori/clienti).

modulului

Pe parcursul ultimilor ani
Charisma Enterprise s-a do-
vedit a fi unica solutie viabild
de pe piata roméneasca pentru
gestionarea unei companii de
leasing, prin urmare, ea a fost
adoptatd pand acum de 27 de
companii cate activeazd in
aceastd zond.
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