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Înfiinþatã în anul 2003, Romex-terra Leasing este singura socie-tate de leasing din România spe-cializatã pe leasingul cross-bor-der al echipamentelor de foraj ºiextracþie petroliera dar carepracticã ºi leasingul intern pen-tru autovehicule ºi pentru echi-pamente.
De la începutul activitãþiipânã la sfârºitul anului 2005,Romexterra Leasing  a încheiatun numãr de 1319 de contractede leasing. Comparativ cu anul2004, numarul de contracteîncheiate în anul 2005 a crescutsemnificativ, respectiv 734 decontracte, faþã de 413 cu un anînainte. Portofoliul total de con-tracte încheiate de companie dela momentul înfiinþãrii pânã lafinele anului 2005 are o valoaretotala de 58.61 milioane EUR.

Creºterea afaceriiimpune tehnologiemodernã
În februarie 2004, o data cenumãrul de contracte a începutsã creascã simþitor, conducereaRomexterra Leasing a înþeles cãachiziþia unui sistem informaticcapabil sã susþinã ºi sã eficienti-zeze activitatea companiei ºicare sã înlocuiascã bãtrânul excelera un pas obligatoriu pe care nuputea sã întârzie sã-l facã. 

În cadrul Romexterra Lea-sing a fost constituitã o echipãatât din specialiºti IT cât ºi dincei ai departamenului Leasing,echipã care a prospectat piaþa

soluþiilor software dedicate aces-tui segment, a vizionat ºi testat oserie de soluþii ºi a ales în celedin urma sistemul TotalSoftdeoarece rãspundea cel mai binenevoilor lor. „Am ales Charisma
bazându-ne atât pe recomandãrile
bune primite de la alte companii din

branºã dar ºi datoritã calitãþilor teh-
nice ale soluþiei care promitea rezolva-
rea problemelor.” spune dl BogdanIonescu, Consilier Juridic încadrul Romexterra Leasing.

Astfel, la începutul anului2004 s-a achiziþionat pentrumangementul activitãþii ºi alcontractelor de leasing soluþiaCharisma Enterprise.
Implementarea sistemuluiCharisma a început în luna mar-tie 2004 ºi a durat pana în lunamai 2004, timp în care s-au fãcutconfigurãrile sistemului ºi s-autrecut toate datele din excel în

noua aplicaþie. A urmat apoiºcolarizarea utilizatorilor în sis-tem ºi trecerea la utilizarea “live”a aplicaþiei.
Contractul iniþial a presupusimplementarea modulelor: con-tabilitate (asigurã integrarea

datelelor din celelalte moduleoperaþionale ale sistemului ofe-rind informaþiile necesare unoranalize anterioare cât ºi decizii-lor viitoare), finaciar (utilizatpentru monitorizarea situaþieifinanciare a clienþilor - facturiemise, încasãri ºi plaþi, restante),achiziþii, vânzãri (modulul tra-teazã întreaga relaþie cu clienþii:cereri de ofertã, oferte, comenzi,facturi, avize etc), mijloace fixe,stocuri, asistare manager ºi,bineînþeles, modulul de leasing.
Cu ajutorul acestui modul seurmãresc operaþiunile de leasingfinanciar ºi operaþional de la sta-

bilirea primului contact cu viito-rii beneficiari ai contractelor deleasing ºi continuã pe toatã dura-ta desfãºurãrii acestuia, pânã laînchiderea contractului.
Sistem performant –beneficii pentru toatã lumea
S-a obþinut astfel o baza de dateunica care permite utilizatoruluio cãutate foarte rapidã a unuiclient, accesul imediat la istoriculacelui client,  generarea directdin sistem a contractului de lea-sing precum ºi emiterea automa-tã a facturilor la data scadentã.Utilizatorilor li se asigurã astfelo serie de informaþii importantepentru aprobarea contractuluide leasing, sunt atenþionaþi asu-pra seriozitãþii unui clientputând aproba sau respinge undosar de leasing într-un timpfoarte scurt.

„Cu ajutorul Charisma am reu-
sit sã micºorãm semnificativ timpul de
analiza ºi aprobare a dosarelor  fãrã
sã creºtem numãrul de angajaþi. Siste-
mul ne avertizeazã asupra facturilor
neîncasate în intervalul de timp speci-
ficat în contract, a termenelor limitã
pentru plata impozitelor în cazul
autovehiculelor astfel încât  ºtim în fie-
care moment situaþia fiecãrui con-
tract”, a adãugat dl Ionescu. 

Colaborarea cu TotalSoft acontinuat ºi în 2005 prin imple-mentarea modulului AlertaSMS, modul care poate fi definitca un serviciu de notificare atâtpentru utilizatorii aplicaþiei câtºi pentru parteneri (furni-zori/clienþi). 
Pe parcursul ultimilor aniCharisma Enterprise s-a do-vedit a fi unica soluþie viabilãde pe piaþa româneascã pentrugestionarea unei companii deleasing, prin urmare, ea a fostadoptatã pânã acum de 27 decompanii care activeazã înaceastã zonã.

Charisma susþine operaþiunile de leasingdin cadrul Romexterra Leasing
P iaþa de leasing din România este una în continuã creºtere iar ofertele principalelor companii de

leasing  sunt din ce în ce mai atractive ºi mai felexibile. În aceste condiþii, pentru a se impune pe
piaþã ºi pentru a asigura profitabilitatea business-ului, diferenþierea de competitori, nu doar prin
oferta ci ºi prin rapiditate ºi capacitate de organizare, este esenþiala. Multe din principalele com-

panii de leasing din Romania au ales pentru gestionarea eficientã a activitãþii sistemul integrat Charisma
Enterprise, dezvoltat TotalSoft.
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